
Vendre et conseiller le parfum 
Objectif
Développer une culture Parfum et adapter notre langage à la vente conseil 
Parfum

Public
Toute personne souhaitant développer ses compétences en vente conseil 
Parfum

Méthodes et moyens utilisés 
Alternance de théorie et de mise en situation pragmatique 
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Contenu de la formation 

Développer sa culture Parfum : 

� Découvrir les tendances olfactives 
des 20 dernières années et les 
principaux lancements de l’année 

� Les facettes olfactives : une autre 
façon d’exprimer le parfum 

� Les principales matières premières 
de chaque facette 

� Découverte des accords 
� Les Parfums Leaders, étude 

olfactive 

Sensibiliser le client à l’achat Parfum : 

� Sémantique et vocabulaire pour 
parler du Parfum 

� Découverte des cinq sens pour 
évoquer le Parfum 

� Rencontre visuelle : l’emballage, les 
couleurs et le flacon 

� Rencontre olfactive : la gestuelle, la 
concentration, la senteur ou 
fragrance. 

Votre contact : Karine MOUTON – karine-mouton@siadep.com 
INCP- Groupe SIADEP 
13 rue Marcel Sembat – BP 06 – 62301 LENS Cedex 
Tél. 03.21.79.42.42 – Fax. 03.21.79.42.52 - www.incp-siadep.fr 


